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あなたの研究、
あなたの売り方

：「ピッチ」プ
レゼンテーショ

ンの基礎 

ロン・リード　
ヒューマングロ

ーバルコミュニ
ケーションズ株

式会社

セミナー講師の
ご紹介：Ron R

ead (ロン・リ
ード) 

ロン・リードは
、1969年創立

のコミュニケー
ションコンサル

ティング会社、

ヒューマングロ
ーバルコミュニ

ケーションズ株
式会社 （旧ク

ディラアンドア
ソ

シエイト㈱)の
取締役・関西支

店長。オレゴン
大学ジャーナリ

ズム学士号修得
。

1986年に来日
するまで、ラジ

オ局のニュース
レポーター兼プ

ロデューサー、

新聞社のエディ
ターとして勤務

。現在、関西支
店での技術添削

者・プレゼン

テーショントレ
ーナの育成に携

わるとともに、
自らも技術論文

、コーポレート

コミュニケーシ
ョン、学術論文

の添削、また研
究者や会社役員

への個人/グル
ー

プでのプレゼン
テーショントレ

ーニングも行っ
ています。京都

大学、大阪芸術

大学、パナソニ
ック㈱での研修

、また長きに渡
って会員である

大阪商工会議所

でのセミナーも
開催。最近では

、電子情報通信
学会 (IEICE)

、情報処理学会
 

(IPSJ)、学術英
語学会 (J-SER

)、日本ベンチ
ャーキャピタル

株式会社 (KVe
CS)

とのコラボでの
セミナーなども

行っております
。近畿マッキン

トシュユーザー

グループの書記
官。一般社団法

人 電子情報通
信学会の季刊誌

「情報・システ
ム

ソサイエティ誌
」の“Author’s

 Toolkit” コラム
を担当(個人使

用なら  

http://hgckan
sai.com/down

loads/ からダ
ウンロードして

いただけます）
 

近年、研究活動
と資金調達をす

るというビジネ
スの側面とはま

すます連携する
ようになっ

てきました。つ
まり、望む、望

まないにかかわ
らず、研究活動

の資金調達には
研究者自身

がビジネスパー
ソンの役割も頻

繁に担うように
なってきている

ということです
。Ron Read

は大阪商工会議
所や日本ベンチ

ャーキャピタル
株式会社と、見

込みのある投資
家や協力者

に短い「ピッチ
」プレゼンテー

ション（通常は
2-5分間）で自

分のアイデアや
プロダクトを

売り込むことが
できるよう、ビ

ジネスパーソン
や研究者へのト

レーニングを行
ってきまし

た。このプレゼ
ンでは、準備・

明瞭さ・説得力
が必須です。こ

のレクチャーは
気軽に参加

いただける50分
のセミナーです

が、「ピッチ」
の役割と目的、

発音やボディー
ランゲージ、

「すべき、すべ
きではない事リ

スト」、「ピッ
チデッキ（売込

資料）：ピッチ
用のパワー

ポイントスライ
ド」など「ピッ

チ」の鍵である
項目について説

明していきます
。講義内容の

資料はレクチャ
ー後無料で、ダ

ウンロード可能
です。
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